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In einer vernetzten Welt

sind vernetzte Ressourcen gefordert.
Flexibel abrufbar - punktgenau einsetzbar.

Kompetenz abrufen.
Wann und wie sie gebraucht wird.

Mittelstandische Unternehmen missen schnell, flexibel und
wirksam handeln, um langfristig erfolgreich zu sein. Dies erfordert
das punktgenaue Einbringen von Know-How auflerhalb
der eigenen Kernkompetenzen.

Wir bieten Ihnen mehr als fachspezifische Beratungsleistung.
Durch unsere flexibel abrufbare und einsetzbare Beratungs-
kompetenzen kdonnen Sie innerhalb eines Beratungsvertrages
die Kompetenz abrufen, die Sie bendtigen. Unabhangig davon,
welches Fachgebiet gefordert ist, und innerhalb
des vereinbarten Umfangs zeitlich frei verfugbar.

So kénnen Sie Know-How genau dann abrufen,
wann es gebraucht wird.

Kompetenz kombinieren.
Lésungsorientierte Synergien schaffen.

Innovation und Schnelligkeit sind die Erfolgsfaktoren
am Markt. Sich schnell und innovativ Veranderungen anzupassen,
ist die herausragende Qualitat eines erfolgreichen Unternehmens.

Genauso flexibel wie die Herausforderungen, die gemeistert werden
mussen, kdnnen Sie unsere Beratungsleistungen kombinieren -
und genau die Kompetenzen anfordern,
die eine optimale Lésung ermdglichen.

Wahrend Sie sich um genau das kiimmern,
was Sie erfolgreich gemacht hat.
Ihre ureigensten Kompetenzen.

Teamleistung einsetzen.
Fachubergreifendes Know-How anfordern.

Unser Unternehmen von personlich gefihrten
mittelstandischen Beratungskanzleien und Dienstleistern
basiert auf der Synergie Ubergreifenden Wissens, vernetzten
Denkens und koordinierten Handelns.

Durch unsere umfangreichen Ressourcen, Erfahrungen und
Kompetenzen erarbeiten wir fiir Sie maflgeschneiderte und
hocheffiziente Losungen. Unternehmer fir Unternehmer.
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Ein Auftrag. Ein Ansprechpartner. Aber alle Moglichkeiten. Synergie.

Fir Sie zahlt die richtige L6sung. Und die besteht immer aus der richtigen Kombination von Fakten und Mdéglichkeiten.
Genau das wollen lhnen zur Verfligung stellen. Flexibel, kombinierbar und effizient.

Kompetenz abrufen.
Wann und wie sie gebraucht wird.
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Ein Auftrag. Ein Team. Flexible Kombination des Know-Hows. Synergie.

Problemorientiert wird das Know-How mafigeschneidert kombiniert, dass fiir eine optimale Losung
notwendig ist. Sie wird im Team erarbeitet, geprift und durchgefiihrt.

UNTERNEHMEN

Beratungsauftrag

Ansatz 10 Beratungstage

Beispiel: Absatzsteigerung und Vertriebsoptimierung
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Koordination des Gesamtprojektes
Koordination Unternehmen - Projektteam

Projekt- und Losungsorientierte

Zusammenarbeit der BB&F Spezialisten.

Ist-Analyse Vertriebskosten und Wertschopfung
Berechnung der Optimierungskonzepte und des

evt. Kapitalbedarfs. Abgleich mit Vertrieb, Marketing
und Recht.

Arbeitsrechtliche Analyse des Vertriebs.
Evt. Optimierung des Vertragswesens Verkauf.
Abgleich mit BWL, Vertrieb, Marketing

Ist-Analyse Vertrieb / Optimierungskonzept
Vertrieb > Orga, Wege, Team. Vertriebsschulung
usw. / Abgleich mit Marketing, BWL und Recht.

Ist-Analyse Marketing / Optimierungskonzept
Marketing > Umsatzausweitung / Positionierung
Kommunikation / Abgleich mit Vertrieb

Ist-Analyse Umsatzfinanzierung.

Ggfls. Konzept zur Finanzierung der Absatz-
ausweitung.

Abgleich mit BWL, Vertrieb, Marketing

N

LOSUNGSKONZEPT

Mittelbeschaffung f. MO

Einbringung der bendtigten Mittel It. GS-Zusage.
Umsetzung der geanderten Finanzierungsstruktur.
Freisetzung der Eigenmittel.

Einfiihrung der BWL-L8sung
Umsetzung der neuen BWL-Kostenrechnung (Fibunet).
Installation des Vertriebscontrollings.

Umsetzung der igeren Produkt ung.

Modernisierung des Unternehmensauftritts.
Klare Positionierung und Alleinstellung der Marke und der Produkte durch
neue Wort-Bildsprache. Umsetzung auf alle Print und IT-Medien, sowie

auf Produktdesign und Vkf-MaBnahmen.

Vertriebsoptimierung

Straffung der Vertriebsorganisation. Bildung von Profit-Centern
fiir Cash-Cow Produkte. Reorganisation der Kommissionierung.
Vertri fiir Kern-Vertrieb haft.

Ansprache der vorgesehenen, neuen Vertriebspartner in den
neuen, vertikalen Vertriebsfeldern.

Marketing-Offensive

der Produkt ion. D der Marketing/
Vertriebsoffensive ,,2010-PLUS“ in den neuen Vertriebsfeldern.
Einfiihrung des neuen Webauftritts mit Kundenbindungs-
funktion und E-Commerce Losung fiir Nachbestellungen und
Aktionspakete.
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Beratungsumfang

1.

Lielgesprach

Umfassendes Gesprach zur Definition der Aufgabenstellung

und der zu erreichenden Ziele.

. Kompetenz-Kombination

Angebotserstellung mit Definition des Beratungsumfangs
in Beratungstagen.

Erstellung der notwendigen Kompetenz-Kombination der
jeweiligen Kompetenzbereiche und Anteil am Umfang

der Beratungstage durch das BB&F Team.

. Beratungsauftrag

Erteilung des Beratungsauftrages nach o.a. Umfang.
Abstimmung des terminlichen Ablaufs.

4. Analyse / Datenerhebung

Analyse und notwendige Datenerhebung in den
relevanten Bereichen durch BB&F Spezialisten
nach Kompetenz-Kombination.

Koordination durch Projektleiter.

5. Auswertung durch BB&F Projektteam

Auswertung der Analysen und Datenerhebungen
durch das BB&F Projektteam. Koordination durch
Projektleiter.

. Erarbeitung eines Lésungskonzeptes durch

BB&F Projektteam

Erarbeitung und Prasentation eines Ldsungskonzeptes und
seiner Umsetzung durch das BB&F Projektteam.

. Fine-Tuning des Losungskonzeptes durch

BB&F Projektteam

Eventuelle Korrekturen des Losungskonzeptes durch
BB&F Team und Auftraggeber.
Erstellung des finalen Losungskonzeptes.

. Umsetzung des Losungskonzeptes

Umsetzung des Losungskonzeptes durch BB&F Team und
Auftraggeber It. MaBnahmen/Zeit-Katalog.
Koordination durch Projektleiter.

Beratung in einer neuen Form.
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Ihre Vorteile auf einen Blick.

Ein Auftrag. Ein Ansprechpartner.

Ihr zentraler Ansprechpartner ist der Projektleiter.

Er verfiigt iiber den aktuellen Stand der Beratung
und koordiniert das Beratungsteam und sémtliche
organisatorischen Belange.

lhr Projektleiter steht Ihnen jederzeit und vollkommen
unbiirokratisch zur Verfiigung.

Flexibles Projektmanagment

Die Beratungsleistung folgt Ihrem Timing.

Sie bestimmen, wann und wie welche Leistungen
abgerufen bzw. eingesetzt werden sollen.

So, wie es fiir Ihr Unternehmen und das Projekt
optimal ist.

Flexibler Abruf von Kompetenzen

Innerhalb eines Beratungsauftrages konnen Sie auf
Basis der Kompetenz-Kombination einzelne Kompetenzen
flexibel verandern, erganzen oder ausdehnen. lhr
Zusammenspiel so optimieren, wie es die Situation bzw.
die Losung erfordert.

Ein Auftrag. Eine Rechnung.

Auftrag und Abrechnung sind klar, nachvollziehbar
und effizient. Alle Leistungen, egal von welchem
BB&F Spezialisten sie erbracht werden, sind im
Beratungsauftrag und seiner Berechnung erhalten.

Flexible Abrechnung nach Einsatz.
Innerhalb eines Beratungsauftrages bestimmen Sie,
wann welche Leistungen erbracht werden sollen.

Damit kénnen Sie bestimmen, wann welche Beratertage
abgerechnet werden und die Beratung lhrer Liquiditat
anpassen.



Beratung in einer neuen Form.

Unternehmer fur Unternehmer.

Das BB&F Team.

Heinz F. Schierenberg
Steuerberatung

Wirtschaftspriifung
Controlling

Christoph Frisch

Recht

Edi Klein

Vertrieb & Training

Marketing&Medien
E-Commerce

Andre” Bittner

Finanzdienstleistungen

Heinz F. Schierenberg

Inhaber der Steuerberatungskanzlei Schierenberg, Detmold.

Wirtschaftspriifer und Spezialist fiir BWL-Controlling,
Controllingsysteme und deren IT-Umsetzung.

Christoph Frisch

Rechtsanwalt, Frisch, Klatt & Stilkenbdumer Anwélte &
Notare, Paderborn.

Fachanwalt fiir Arbeits- Wirtschafts- und Erbrecht.

Edi Klein
Inhaber tob-training GmbH, Detmold.
Vertrieb, Coaching und Training von Fiihrungskraften.

F.W. Dany

Inhaber ComD3 advertising marketing communication
Schwerpunkte:

Unternehmensauftritt (Corporate Design), Marketing,
Unternehmenskommunikation, E-Commerce

Andre’ Bittner

Inhaber Bittner & Cie, Finanzierungen und
Finanzdienstleistungen

Finanzierungssysteme, Kapitalmanagement, Investment
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Marketing
& Medien

Kompetenz als Synergie.

Ein eingespieltes Team.

Die Spezialisten der BB&F kennen sich aus der
Zusammenarbeit .Sie sind ein eingespieltes Team,
wenn es darum geht kreativ, effizient und flexibel
erfolgreiche Losungen zu erarbeiten.

Jeder fiir sich ist einzigartig.

0b es sich um Rechtsfragen, BWL-Controlling, Finanzen,
Vertrieb oder Marketing handelt, jeder der BB&F Spezialisten
verfiigt iiber Qualifikationen, die einzigartig sind.

Und die ihnen eine Alleinstellung in ihrer jeweiligen

Branche erarbeitet haben.

Erfolg braucht Leidenschaft.

Abgesehen von Kdnnen und Kompetenz ist das BB&F Team
leidenschaftlich bei der Sache.

Ansporn ist der Erfolg einer Beratung. Ihr Erfolg.

Wissen was Sache ist.

Die Herausforderungen, die ein mittelstandischer Betrieb
zu meistern hat, kennen die Spezialisten der BB&F aus
dem FF. Sie wissen, was es als Mittelstandler bedeutet
nachhaltig erfolgreich am Markt zu bestehen.

Und wie man innovative und intelligente Losungen
effizient, pragmatisch und klug umsetzt.
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